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Dynamics 365 Sales annab suurparase Ulevaate ettevotte erineva astme juhtidele mulgi ja turundusprotsessidest. Kus ja kellega
on potentsiaali tegutseda, mis on parasjagu td06s ja millised on vdidud ning kaotused? Nende tulemuste analtusimisel saab valja

selgitada kitsaskohad ja seada eesmarke.

EelkGige on see mutgiinimese igapdevane téovahend, mis aitab planeerida kliendiga seotud tegevusi, seada uusi Ulesandeid,
jalgida pooleliolevat muugiprotsessi ning eesmarkide tditmist. Saate luua turundusloendeid ja kampaaniaid ning jalgida
konkreetsete kontode vdi voimalustega seonduvat infot.
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Funktsionaalsus vdimaldab koguda kliendiandmeid kogu kliendi elutstkli
jooksul, potentsiaalsest kliendist kuni lepinguni. Sellised andmed ulatuvad
kontaktandmetest ostu otsuseni ja neid kogutakse kdigis
kommunikatsioonikanalites. 360° kliendivaatega saavad muugiesindajad tdsta
efektiivsust, omades klientidest ning nende kaitumisest pdhjalikku tlevaadet.

Funktsionaalsus voimaldab automaatset mutgivihje andmete sisestamist.
Samuti voimaldab see otsida dubleerivat kontaktteavet ja thendab kogu info
Uheks kontaktiks, valtides selliselt Gleliigset kommunikatsiooni.

Dynamics 365 Sales pakub ulatuslikke automatiseerimisvoimalusi, alates

meilikampaaniatest kuni ettepanekute, hinnapakkumiste, arvete jms loomiseni.

Isikuparastamine toimub erinevate CRM-i andmetega nagu naiteks nimed ja
tehingute Uksikasjad.

Turunduskampaaniate labiviimine ja jalgimine. Klientide kaitumise, vastuste
ja kulude jalgimine.

Vidiksemale ettevottele, kes vajab miitigiautomaatika
lahendust standardprotsesside juhtimiseks.

Enterprise

Ettevotetele, kes vajavad sisupdhist Ulevaadet ja tdiustatud
miilgi automatiseerimist. Véimaldab kohandamist ja
suuremat madigi proghoosimist

v' Milgiprognoos
v Parimate praktikate kasutamine ja automatiseerimine
v" Turunduskampaaniad

Premium

Ettevdtetele, kes vajavad eelnevale lisaks Al p&hist
aruandlust vestlusteabest ja suhteanaliiisi.

Linkedin Sales Navigator integratsioon
Muugikiirendi funktsionaalsus milgi suunamiseks
Suhteteave

Al funktsionaalsus klientide kaasamiseks ja otsuste
tegemiseks
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ab eelistada kvaliteetseid mutgivihjeid ja véimalusi ning seega sélmida rohkem tehinguid.

vihjetele hinded. Al abil muudetakse olemasolevate ja uute klientide andmed hinneteks. Ennustava



